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adquirido — acquired

Adquirido (Concepto)

Primary Disciplinary Field(s): Biologia, Derecho, Economia, Lingtistica, Psicologia.

1. Definicion Conceptual Central

El término adquirido, en su acepcion mas amplia, designa todo aquello que no es inherente,
innato o congénito a un individuo o entidad, sino que es resultado de un proceso posterior, ya sea
mediante el aprendizaje, la experiencia, la interaccién con el medio ambiente, una transaccién
legal o el desarrollo biol6gico post-natal. Este concepto fundamental establece una dicotomia
esencial con el estado de ser o poseer por naturaleza, enfatizando la importancia del tiempo y del
esfuerzo o la influencia externa en la configuracion de las capacidades, propiedades o estados de
un sujeto. La adquisicion, por tanto, implica una transicion de un estado de carencia o
potencialidad a un estado de posesion o manifestacion efectiva.

La relevancia de la distincién entre lo innato y lo adquirido radica en que lo adquirido es, por
definicion, modificable y dependiente de factores exdgenos. En el &mbito abstracto, se refiere a
conocimientos, habilidades o estatus que se obtienen a lo largo de la vida, como el dominio de un
idioma o la pericia en un oficio. En el &mbito concreto, se aplica a bienes materiales o derechos
legales obtenidos mediante compra, herencia o cesién. La caracteristica definitoria es que la
posesion o el rasgo no se encontraba presente al inicio de la existencia o del sistema de
referencia, sino que ha sido incorporado activamente o pasivamente a través de una interaccién
especifica con el entorno circundante.

Desde una perspectiva epistemolégica, el enfoque en lo adquirido subraya la maleabilidad del ser
humano y de los sistemas sociales. Si una caracteristica es adquirida, esto implica que puede ser
ensefiada, aprendida, comprada, o incluso revertida o curada, dependiendo del contexto
disciplinario. Esta visién contrasta fuertemente con la nocién de determinismo biolégico o
esencialismo, donde las cualidades fundamentales de un objeto o persona se consideran fijas e
inmutables. El proceso de adquisicién siempre requiere un agente causal, que puede ser la
voluntad del individuo, la accién de una institucion, o un evento biolégico como la exposicién a un
patégeno.

2. Etimologia y Evolucion Histérica

El origen etimoldgico del término se remonta al latin adquirere, compuesto por el prefijo ad- (hacia)
y el verbo quaerere (buscar, procurar o inquirir). Literalmente, significaba 'buscar para si' o
'‘obtener mediante busqueda o esfuerzo'. Esta raiz latina ya encapsulaba la idea de que la
adquisicién no es un evento fortuito, sino el resultado de una accion intencionada o de un proceso
gue exige cierta diligencia. La evolucién semantica del término ha mantenido esta connotaciéon de
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obtencion posterior a la busqueda o la accion.

Histéricamente, el concepto de lo adquirido gand prominencia en el Derecho Romano, donde la

distincion entre propiedad original y propiedad obtenida (ius acquisitionis) era crucial para el
funcionamiento de la sociedad. La propiedad no era vista como un derecho natural universal, sino
como un estatus legalmente adquirido a través de mecanismos como la mancipatio o la traditio.
Esta formalizaciéon legal sentd las bases para el entendimiento moderno de los derechos de
propiedad y la transferencia de bienes, donde el acto de adquirir confiere legitimidad y proteccién
legal.

Durante la llustracion y el desarrollo del empirismo, la nocién de lo adquirido se traslad6 del
ambito legal al filosoéfico y psicoldgico. Pensadores como John Locke argumentaron que la mente
humana era una tabula rasa al nacer, y que todo conocimiento, habilidad y moralidad era
adquirido a través de la experiencia sensorial y la reflexién. Este giro intelectual desafio las
teorias racionalistas que postulaban ideas innatas, elevando el proceso de adquisicién
(aprendizaje y experiencia) al centro de la formacion de la identidad y la inteligencia humana.

3. El Concepto en Biologiay Medicina

En el contexto biolégico y médico, adquirido se utiliza para describir caracteristicas, condiciones
o enfermedades que se manifiestan después del nacimiento, en contraposicién a las que son
congénitas (presentes al nacer) o hereditarias (transmitidas genéticamente). Esta diferenciacién
es vital para el diagndstico, la epidemiologia y el desarrollo de tratamientos. Una enfermedad es
adquirida si es resultado de factores ambientales, infecciones, estilo de vida, o la exposicién a
agentes externos a lo largo de la vida del organismo.

El ejemplo mas paradigmatico en medicina es el del SIDA (Sindrome de Inmunodeficiencia
Adquirida), cuyo nombre subraya que la deficiencia inmunolégica no es innata, sino el resultado
de la infeccién por el virus VIH. De manera similar, muchas condiciones crénicas como la diabetes
tipo 2 o ciertas cardiopatias son consideradas adquiridas, ya que su etiologia esta fuertemente
ligada a factores dietéticos, de actividad fisica o de estrés ambiental que se acumulan con el
tiempo. La comprension de que una condicién es adquirida dirige la investigacion hacia la
prevencién y la modificacion del comportamiento.

Dentro de la inmunologia, el término inmunidad adquirida (o adaptativa) describe la capacidad
del sistema inmunitario de reconocer y recordar patégenos especificos tras una exposicion inicial.
Esta inmunidad puede ser adquirida de forma natural (tras una infeccion real) o artificialmente
(mediante vacunacién). Este proceso representa una de las formas mas sofisticadas de
adquisicion biolégica, donde el organismo 'aprende' y desarrolla una memoria defensiva que no
poseia previamente, demostrando que la adquisicién es un mecanismo fundamental de
adaptacion biolégica.
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Aunque la genética moderna (neodarwinismo) rechaza la herencia de caracteristicas somaticas
adquiridas (la teoria lamarckiana), el campo de la epigenética ha introducido una complejidad
notable. La epigenética estudia cdmo los factores ambientales (dieta, estrés) pueden modificar la
expresion génica sin alterar la secuencia de ADN subyacente. Si bien el rasgo adquirido en si
mismo no se hereda directamente, las marcas epigenéticas inducidas por el ambiente pueden, en
algunos casos, transmitirse a la descendencia, difuminando ligeramente la linea estricta entre lo
innato y lo completamente adquirido.

4. Implicaciones en Derecho y Propiedad

En el ambito juridico, el concepto de lo adquirido es central, especialmente en la proteccion de
los derechos adquiridos. Estos son aquellos beneficios, facultades o estatus legales que han
entrado en el patrimonio de un individuo o entidad bajo la proteccion de una ley vigente y que no
pueden ser eliminados o0 menoscabados por la promulgacién de una ley posterior. El principio de
irretroactividad de la ley busca proteger estos derechos, asegurando la estabilidad y la confianza
en el ordenamiento juridico.

Los modos de adquisicion de la propiedad son pilares del Derecho Civil. Estos modos varian
desde la ocupacion (adquisicién original de bienes sin duefio) y la accesién (adquisicién de frutos
0 incrementos de la propiedad) hasta la prescripcion adquisitiva (usucapion), donde la posesion
continua y pacifica de un bien por un tiempo determinado legalmente confiere el derecho de
propiedad. En todos estos casos, la ley reconoce un proceso mediante el cual un sujeto
transforma una relacion de hecho (posesién) o una interaccidon con el bien en un derecho
legalmente reconocido y protegido.

En el derecho mercantil y financiero, la adquisicion es un término clave en las operaciones de
Fusiones y Adquisiciones (M&A, por sus siglas en inglés). Una adquisicion corporativa ocurre
cuando una empresa (la adquirente) toma el control de otra (la adquirida), generalmente mediante
la compra de una participaciébn mayoritaria de sus acciones. Este proceso legal y financiero tiene
vastas consecuencias sobre la estructura de mercado, el empleo y la titularidad de activos, y
requiere una meticulosa diligencia debida para determinar el valor y los pasivos efectivamente
adquiridos.

5. Aplicaciones en Lingtlisticay Psicologia

El estudio de la adquisicién del lenguaje es un campo fundamental en la linglistica y la
psicologia cognitiva. Este proceso se refiere a cdmo los humanos desarrollan la capacidad de
percibir, producir y usar el lenguaje. El debate clasico entre Nature (Naturaleza) y Nurture
(Crianza/Adquisicion) se manifiesta aqui en la controversia entre las teorias innatistas (Noam
Chomsky y su Dispositivo de Adquisicién del Lenguaje, LAD) y las teorias conductistas o
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empiristas (B.F. Skinner), que ven el lenguaje como una habilidad completamente adquirida a
través del refuerzo y la imitacion ambiental.

En la ensefianza de segundas lenguas, el linglista Stephen Krashen establecié una distincion
crucial entre 'adquisicion' y 'aprendizaje’. Krashen define la adquisiciobn como un proceso
subconsciente, similar a la forma en que los nifios obtienen su lengua materna, donde el foco esta
en la comunicacion significativa. En contraste, el 'aprendizaje’ es un proceso consciente de
estudio formal de las reglas gramaticales. Esta distincién subraya que la verdadera competencia
linglistica, la que permite la fluidez natural, es el resultado de un proceso de adquisicion inmersiva
y no solo de la memorizacion formal.

Dentro de la psicologia del comportamiento, el concepto de lo adquirido es sinénimo de
‘aprendido’. El conductismo se centra casi exclusivamente en como los comportamientos, las
respuestas emocionales y las habilidades son adquiridos a través del condicionamiento. Por
ejemplo, una fobia es una respuesta de miedo adquirida a través del condicionamiento clasico
(asociacion de un estimulo neutral con un evento aversivo). De igual modo, las habilidades
motoras complejas, como tocar un instrumento o conducir, son el resultado de la repeticion y el
refuerzo, constituyendo ejemplos claros de capacidades adquiridas y no instintivas.

6. El Factor Adquirido en Economiay Finanzas

En economia, el concepto de lo adquirido se aplica de manera crucial al capital y a la inversion.
Los activos adquiridos, ya sean fisicos (maquinaria, infraestructura) o intangibles (patentes,
licencias), son la base del crecimiento empresarial. La capacidad de una economia para generar
valor depende directamente de su habilidad para adquirir y acumular estos activos mediante la
inversion y el comercio, en lugar de depender Unicamente de recursos naturales inherentes.

El capital humano, es decir, el conjunto de habilidades, conocimientos y experiencias que posee
una fuerza laboral, es un ejemplo primario de un recurso adquirido. La educacién, la formacién
profesional y la experiencia laboral son procesos de inversion que resultan en capital humano
adquirido, lo cual se correlaciona directamente con la productividad y los ingresos futuros. Las
teorias del crecimiento endégeno enfatizan que la inversidn continua en este capital humano
adquirido es lo que sostiene el desarrollo econémico a largo plazo.

Finalmente, en el marketing y la gestion empresarial, la adquisicion de clientes (customer
acquisition) es una métrica fundamental. Este proceso se refiere a la estrategia y el costo
asociados a persuadir a un consumidor potencial para que compre un producto o servicio por
primera vez. El Costo de Adquisicién de Clientes (CAC) es un indicador clave que mide la
eficiencia con la que una empresa invierte recursos para transformar a un prospecto en un cliente
de pago, demostrando que la relacion comercial, al igual que una propiedad o una habilidad, debe
ser activamente adquirida.
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7. Caracteristicas Clave

No es Innato: La caracteristica adquirida se desarrolla o incorpora después del inicio del sistema
de referencia (nacimiento, inicio de la empresa, etc.).

Dependencia del Proceso: Su existencia requiere un proceso temporal, que puede ser la
experiencia, el aprendizaje, la infeccidn, la transaccion o la exposicién ambiental.

Maleabilidad: A diferencia de los rasgos puramente innatos, lo adquirido es potencialmente
modificable, reversible o susceptible de mejora a través de la intervencion.

Origen Externo o Interactivo: Surge de la interaccion del sujeto con su medio ambiente, con
otros agentes (legales o sociales) o con patégenos.

Genera un Cambio de Estatus: La adquisicion siempre resulta en una nueva capacidad (una
habilidad), una nueva posesion (un bien) o un nuevo estado (una enfermedad o la inmunidad).

8. Debate Filosofico: Naturaleza vs. Adquisicion

El concepto de adquirido esté intrinsecamente ligado al debate filosdéfico y cientifico mas antiguo:
la controversia entre naturaleza y crianza (nature vs. nurture). Este debate cuestiona la medida
en que las caracteristicas humanas--desde la inteligencia y el temperamento hasta las
predisposiciones a ciertas enfermedades--son determinadas por la herencia genética (naturaleza)
o por la influencia del entorno, la educacién y la experiencia (lo adquirido o crianza).
Histéricamente, las escuelas de pensamiento han oscilado entre el determinismo biologico y el
ambientalismo radical.

El ambientalismo, impulsado por el empirismo y el conductismo, sostuvo durante mucho tiempo
gue casi todas las capacidades humanas eran adquiridas, enfatizando el poder ilimitado de la
educacién y el condicionamiento. Esta perspectiva tuvo profundas implicaciones sociales,
sugiriendo que las diferencias entre individuos o grupos se debian principalmente a disparidades
en las oportunidades de adquisicion (educacion, riqueza, entorno social) y no a diferencias
bioldgicas fijas. Esta postura ha sido fundamental para justificar politicas de igualdad de
oportunidades y la inversion en sistemas educativos universales.

La visién contemporanea, sin embargo, ha superado la dicotomia estricta. Hoy se acepta que la
mayoria de los rasgos complejos son el resultado de una compleja interaccion gen-ambiente. Los
genes proporcionan un rango de potencialidades, pero el entorno (lo adquirido) determina qué
potencialidades se expresan y en qué medida. Por ejemplo, la capacidad para la masica puede
ser innata, pero la habilidad para tocar el violin es indiscutiblemente adquirida mediante practica y
disciplina. La adquisicion es, por tanto, el mecanismo por el cual el potencial genético se actualiza
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en el mundo real.

9. Lecturas Adicionales

Adquisicion (Concepto General y Filoso6fico)

Derechos Adquiridos (Derecho Laboral y Civil)

Inmunidad Adquirida (Medicina e Inmunologia)
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